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Roménia este ultima tara din Uniunea Europeana in privinta
proportiei firmelor care vind pe internet sau care au un site propriu,
potrivit celor mai recente date disponibile, publicate, joi, de Biroul
european de statistica Eurostat.

Statistica 1a in calcul doar firmele care au cel putin 10 salariati si
foloseste datele de lanivelul anului 2016.
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Romania, ultima in UE la firme care au site sau care vand pe internet

Topul ratelor firmelor cu site-uri era putin diferit: Finlada (96%
dintre firme aveau site in anul 2016), Danemarca (95%), Suedia (91%).
Media UE erade 77%.

In privinta comertului online citre alte state din interiorul Uniunii
Europene, la nivelul UE cele mai multe firme s-au plans ca intdimpina

urmatoarele piedici:
In Romania, doar 45% dintre aceste firme aveau un site propriu.  * costul mare al livarii sau returnarii produselor (27%),
In privinta vanzarilor on-line, doar 7% dintre firme preluau comenzi pe  * necunoasterea de limbi strdine (13%),
internet. La ambele capitole, tara noastra ocupa ultimul loc in UE. + dificultati in rezolvarea unor chestiuni legale (12%),
« adaptarea etichetelor produselor (9%),
Dintre firmele romanesti care preluau comenzi pe net, 91% e« restrictii din partea partenerilor de afaceri (8%).
aveau clienti In Romania, 28% in alte state UE, 1ar 9% 1n tari non-UE. 7
Rata firmelor care preluau comenzi pe internet in 2016 (Eurostat).

Vecinii nostri din UE stdteau ceva mai bine ca noi privinta
firmelor care operau pe internet. 51% dintre firmele din Bulgaria aveau
un site, iar 9% primeau comenzi on-line (penultimul loc in UE). in
Ungaria, 69% dintre firme aveau un site, iar 13% luau comenzi pe net
(locul 10 din coada).

La polul opus, podiumul UE in comertul on-line este ocupat de
Irlanda (26% dintre firme luau comenzi online in anul 2016), Suedia
(25%), Danemarca (24%). Media UE era de 16%.
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6 metode simple de a creste
performanta site-ului pe mobil
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10 startup-uri romanesti
de urmarit in 2018

Dupi cumpiriturile de Black Friday si cele din luna Au obtinut finantiri importante anul trecut, au
decembrie, marii comercianti online au confirmat ca traficul participat la competitii dedicate startup-urilor, la nivel
si achizitionarea produselor prin intermediul telefoanelor modial, au fost premiate, si-au lansat produsele sau vor si
mobile este in pllga asccensiune. Exista cativa pasi esentlzvlllv pe se extindi si in pietele de afari — StartupCafe a ficut o
care comerciantii online 1i pot face pentru a-si imbunatatii lectie d at tart . A i dei
performantele pe mobil. se ecn.e eAca eovav star up-urloromanes 1, care au deja

experienta In piata sau care abia s-au lansat, dar care au
1.incircarea rapidi a site-ului atras atentia in 2017 si merita urmaérite indeaproape siin

Paginile de produse ar trebui sd contind imagini mari si de
inaltd calitate care sa fie clare atunci ciand sunt marite. De
asemenea, finalizarea unei comenzi ar trebui sa includa cat mai
putine pagini.
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Au obtinut finantiari importante
anul trecut, au participat la competitii
dedicate startup-urilor, la nivel modial, au
fost premiate, si-au lansat produsele sau
vor si se extindi si in pietele de afaria —
StartupCafe a facut o selectie de cateva
startup-uri roméanesti, care au deja
experienta in piatid sau care abia s-au
lansat, dar care au atras atentia in 2017 si
meritd urmarite indeaproape siin acest an.

SoWat

SoWat este un startup fondat de doi
medici, Khaled Al Mezayen, un sirian ndscut
si crescut in Romania, si asociatul lui,
doctorul de origine franceza, Pierre Huet. Cei
doi lucreaza de mai bine de patru ani la acest
proiect - o statie de filtrare pentru
potabilizarea apei, care, in prezent, este
produsa in serie la Cluj si care poate ajuta
comunitdti intregi sd aiba acces la apa
potabila, la costurireduse.

SoWat poate potabiliza orice fel de
sursd de apa dulce pentru comunitati de la 500
la 5.000 de persoane, mai explica
reprezentantul companiei. Mai exact,
produce intre 25 si 100 de metri cubi de apa
potabild, pe zi.

Anul trecut, startup-ul a castigat titlul
de ”Cel mai bun startup cu impact social” in
competitia Central European Startup Awards
(CESA), dela Sofia, Bulgaria.

Mondly
Platforma Mondly este creatd de un

startup din Brasov, numit ATi Studios si
foloseste tehnologii precum realitatea
virtuald si chatbotii pentru a-i ajuta pe
utilizatori s invete mai usor limbile striine.
Mondly are aproximativ 20 de milioane de
descarcari, in 190 de tari si ofera posibilitatea
de a invita 28 de limbi straine. Firma
brasoveana a fost fondata de fratii Alexandru
si Tudor Iliescu.

Aceasta a castigat recent titlul de
“aplicatia anului” din partea Facebook, a
ajuns 1n randul aplicatiilor recomandate de
Google, in magazinul de aplicatii Play si a
fost numita de publicatia internationald eu-
startups.com unul dintre cele mai importante
startup-uri europene care ar putea revolutiona
domeniul educatiei.

Symme3D
Startup-ul timisorean a mai s-a mai

regasit in lista StartupCafe, cu proiecte care
meritd urmarite. Dam din nou acest exemplu
dupa ce startup-ul producator de imprimante
3D a lansat noi dispozitive, anul trecut, s-a
extins pe mai multe piete si a deschis un
impresionant centru de cercetare la
Timigoara. CEO si fondator al proiectului
este Calin Brandabur.

In vara anului trecut firma lansat
bioimprimanta ce permite printarea 3D a unui
numar nelimitat de tumori canceroase in

10 startup-uri romanesti de urmarit in 2018

scopul efectuarii de cercetari medicale si
lucreaza in parteneriat cu Centrul de Terapii
Genice si Celulare in Tratamentul
Cancerului, OncoGen, pentru a aduce
conceptul de tehnologie de printare 3D bio in
sprijinul cercetarii medicale.

Octavic

Octavic este un produs creat de doi
igineri, Paul Harfas si Felix Blaga, dezvoltat
inclusiv in ceea ce priveste partea de
hardware, la Oradea, si este folosit de mari
companii din industrii precum medicalad sau
frama, din Romania, Danemarca si Polonia,
pentru a-si monitoriza si creste productia.

Acest produs este de fapt, un PET,
adicd Production Efficiency Tracker — un
sistem modular, distribuit, cu componente
hardware si software, oferda management
vizual in fabrici, care ajuta la imbunatatirea
prioritizarii §i gestiondrii problemelor ce tin
de productie.

Startup-ul Octavic Engineering a fost
acceptat anul trecut in programul Ikea
Bootcamp.

NALU

NALU este un startup care produce
lenjerie intima minimalistd pentru femei.
Firma a castigat marele premiu in cadrul
competitiei de pitch-uri de la platforma
Startarium si a primit astfel o investitie de
70.000 de euro.

Startup-ul a fost fondat de Sonia Micu
si produce si comercializeaza lenjerie intima
in America si Marea Britanie. Vinde, in
medie, 2.500 de produse pe an, in special prin
intermediul magazinului online.

Pentest-Tools.com

Pentest-Tools.com este un serviciu
online ce permite utilizatorilor cu un nivel
mediu sau ridicat de competente tehnice sa isi
testeze singuri securitatea unui site, a castigat
marele premiu la programul de mentorat si
dezvoltare pentru tinerii pasionasi de
tehnologii creative si antreprenoriat,
Innovation Labs. Startup-ul a fost fondat de
Adrian Furtuna.
Cu ajutorul acestei platfrome utilizatorii pot
solicita rularea tuturor testelor disponibile
pentru un URL specificat, obtinand o
diagnozi a vulnerabilitatilor si recomandari
privind optimizarea site-ului.

Ebriza

Startup-ul Ebriza a dezvoltat o casd de
marcat virtuala, software as a service si a
primit o finantare de 70.000 de euro, anul
trecut, din partea fondul de accelerare clujean
Risky Business. Alexandru Mares este unul
dintre fondatorii startup-ului Ebriza.

ARIN

ARIN (Navigatie Interioard prin
Realitate Augmentatd / Augumented Reality
Indoor Navigation) este un proiect dezvoltat

de firma Geotech Systems din Targu-Jiu, care
ofera solutii de navigare facila in interiorul
unor cladiri de mari dimensiuni, aglomerate
sau complicate din punct de vedere structural,
totul cu ajutorul realitatii virtuale.

Geotech Systems a fost fondata de un
grup de tineri antreprenori romani, pasionati
de tehnologie geospatiald, printre care se
numard: Mihnea Gingioveanu, Andreea
Cilugaru, Mihai Branescu si Ana Maria Stan.
Firma a obtinut, recent, a obtinut o finantare
de 50.000 de euro de la Uniunea Europeand,
fiind una dintre 193 de intreprinderi mici sau
mijlocii selectate pentru a primi investitii in
cadrul Instrumentului pentru IMM-uri.

Fast Order

Fast Order este o aplicatie de mobil
realizatda si dezvoltata de trei tineri
antreprenori romani, Lucian Cramba,
Alexandru Coman si Bogdan Herea care isi
propune sa imbundtdteascd servirea in
restaurante. Mai exact, clientul isi descarca
aplicatia pe mobil si, cand intrd In restaurat,
scaneazd un cod QR adoptat de localul
respectiv, iar in felul acesta are acces la meniu
si poate chema ospatarul printr-un clic pe
mobil. Aplicatia este disponibila in peste 80
de localuri din Romania, dar a ajuns si in
SUA, in doua restaurante scumpe de la New
York, potrivit fondatorilor startup-ului.

SiloMeter

Startup-ul CBN IT, imbina doua
domenii foarte importante pentru industira
startup-urilor romanesti, tehnologia si
agricultura. Firma fondata de fratii Cezar si
Bogdan Nourescu a dezvoltat platforma
SiloMeter, care ajutd proprietarii de silozuri
s 1s1 monitorizeze online, direct din browser,
recolta printr-un sistem automatizat.
Produsul are atat o parte hardewar, cat si una
software - solutia furnizata de startup citeste
valorile senzorilor de temperaturd si de
umiditate din siloz si le transmite pe internet
intr-o platforma cloud a Google. Aceste date
pot fi vizualizate de pe orice dispozitiv in
orice browser web.

Startup-ul a fost numit de Asociatia
Patronala a Idustriei de Software si Servicii
(ANIS), startup-ul anlului, in 2017.
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6 metode simple de a creste performanta site-ului pe mobil

Dupa cumparaturile de Black Friday si cele din luna
decembrie, marii comercianti online au confirmat ca traficul si
achizitionarea produselor prin intermediul telefoanelor mobile
este in plind asccensiune. Existd cativa pasi esentiali pe care
comerciantii online ii pot face pentru a-si imbunatatii
performantele pe mobil.

1.incircarea rapida a site-ului

Paginile de produse ar trebui sd contind imagini mari si de
nalta calitate care sa fie clare atunci cand sunt marite. De asemenea,
finalizarea unei comenzi ar trebui sa includd cat mai putine pagini.
Totodata, comerciantii trebuie sa colecteze datele intr-o forma utila si
consumabila.

2. Cautarea produsului cat mai simpla

Clientii folosesc adesea un meniu traditional de hamburger ca
modalitate de a gasi produse in cataloage de marci, dintre care unele
includ mii de articole. Incepand de la adaptarea site-ului la ecranul
mic, brandurile se confrunta cu o adevarata provocare atunci cand vine
vorba de cresterea ratelor de conversie din mobile, mai ales atunci cand
traficul de pe acest tip de dispozitiv este in crestere.

3. Creste rezistenta site-ului

Utilizatorii de aplicatii mobile sunt mai loiali si atunci cand un
utilizator inregistreaza un cont in cadrul aplicatiei tale si incepe sa
exploreze, e necesar si util sa analizezi numele, locatia, interesele,
comportamentul acestuia. Fiecare dintre aceste puncte de date iti ofera
posibilitatea de a personaliza o notificare sau un e-mail cu detalii
relevante pentru a-1 atrage inapoi pe site-ul tau. De exemplu poti folosi
datele pe care le-ai stocat de la ultima cautare pe site-ul tdu a clientului
respectiv.

4. Foloseste notificarile

Este crucial sa implici cumparétorii. Atunci cadnd cumparatorii
adauga articole in cosul de cumparaturi, dar nu finalizeaza comanda, 1i
poti trimite un memento cu detalii personalizate, cum ar fi sd i te
adresezi acestuia pe nume si sd-i comunci timpul necesar de transport,
pentru a-l determina sa cumpere.Trimiterea notificarilor push cu
ajutorul aplicatiei si trimiterea de e-mailuri iti va creste veniturile
exponential

5. Eficientizeaza serviciile oferite

Simplifica achizitionarea produselor pentru client oferindu-le
un flux de plati fara cusur. Ca de exemplu:
-Oferd o optiune de conectare cu informatii stocate de la comanda
anterioara a clientului;
-Ofera o plata simplificatd cu un portofel digital sau cu Apple Pay.
‘Ruleaza testele A / B ale tuturor modificarilor noi fatd de original
pentru a optimiza continuu site-ul de mobil

6. intireste securitatea site-ului

Brevetele de date au devenit obisnuite si comerciantii pot
pierde clienti dacd nu le au. Potrivit celor mai recente studii in
domeniu, mai mult de jumatate dintre cumparatorii online sustin ca
preferd sa nu cumpere de la o firma care a Inregistrat o incélcare a
datelor, a constatat Gemalto.

Solutiile existente bazate pe reguli pentru motoare care
analizeazd ID-ul dispozitivului, listele negre si adresele IP devin
ineficiente, pe masura ce hackerii 1si schimba modelele. SMB-urile ( n.
red. discurile si directoarele partajate de Windows) ar trebui sd adopte
abordari de Invatare automata cu concepte si categorii specifice care
pot fi folosite pentru a construi modele comportamentale ale
consumatorilor.

Aceste metode vor detecta deviatia in activitatea normald fard a
perturba rutinele obisnuite ale cumparétorilor si elimind, de asemenea,
procesul frustrant de a stabili si de a raspunde la intrebari suplimentare
de securitate care le sunt puse consumatorilor.

Sursa: ecommercetimes.com

Google: 4 noi modalitati de a-ti conecta afacerea cu clientii

Anul trecut, Google a introdus cinci noi modalititi de a
construi o prezentd online captivanti, care arata clientilor ce
inseamna afacereain sine.

O prezenta online puternica este o componentd esentiala a
strategiei de marketing, indiferent de méarimea afacerii sau de industria
de care apartine.

Creeaza un site gratuit in citeva minute

Potrivit cercetarilor interne Google, afacerile cu un site propriu
inregistreaza cu 25-35% mai multe clickuri. Construirea site-ului
firmei nu trebuie sa fie complicatd sau consumatoare de timp. Aveti
posibilitatea s creati un site simplu pentru afacere in mai putin de 10
minute cu website builder-ul Google.

Afisati informatii despre evenimente, promotii si multe
altele pe Google

Acum este usor sa distribuiti postdrile care apar cand oamenii
va gasesc afacerea in cautarile Google si in Google Maps. Potrivit unui
studiu realizat de Ipsos, 50% dintre oameni cautd promotii sau reduceri
online, deci este important s distribui oferte, evenimente viitoare, cele
mai recente stiri s1 mai multe astfel de informatii cu potentialii clienti
chiar cand va gésesc afacerea in mediul online.

Conecteaza-te cu clientii tdi si raspunde direct la intrebarile lor

Ca proprietar al afacerii, ai cele mai fiabile raspunsuri la
intrebarile clientilor tai. Cu Questions and Answers, este usor sa adaugi
raspunsuri la Intrebarile frecvente care pot fi gasite usor de potentialii
clienti.

Mentine actualizate infomatiile despre afacere

Oamenii au incredere in afacerile cu informatii actuale si
relevante online. Potrivit cercetdrii interne Google, inregistrarile
Google complete obtin de sapte ori mai multe clickuri.

Mentine actualizate infomatiile despre afacere cu business
dashboard.

Pur si simplu tasteaza numele companiei in cautarea Google si
poti completa inregistrarea, partaja fotografii si postari legate de
afacere, poti raspunde la recenzii si vedea cate vizualizari primesti.

(5009
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6 tendinte de marketing pentru anul 2018

Suntem in era digitali, unde cantitatea totald de
informatii online se dubleazi in fiecare an. Prin urmare, este
vital sa tinem pasul cu tendintele tehnologice recente si si fim
constienti de ultimele aparitii in domeniu.

AN
¢ALE Bosingss” p .,

Industria marketingului nu este diferitd si, ca atare,
acestea sunt sase tendinte care trebuie luate in considerare pentru
anul 2018:

Video

Daca 2017 a adus deja o crestere a continutului video,
2018 se estimeaza ca va fi anul in care video va depdsi toate
celelalte tipuri de continut.
Videoclipurile au preluat lent retelele sociale ca o formad majora
de productie de continut si toate semnele arata cd aceastd tendinta
va creste. Indiferent dacd acestea sunt transmise prin live
streaming sau nu, utilizatorii sunt mai captivati de materialele
video decat de alte forme de continut.
Platformele precum Periscope sau Facebook Live usureaza
comunicarea dintre branduri si consumatori, unde capacitatea de
a crea continut mai atragator si diferentiat este limitata doar de
imaginatie.

Scopul devine inima marketingului

Urmaédtoarea tendintd care modeleazd viitorul
marketingului in 2018 este notiunea de “scop”. Liderii de
marketing de inalta performanta spun cé s-au concentrat mai mult
pe marketingul bazat pe scopuri.

Motivul este simplu, consumatorii o cer. Studiile arata ca
79% dintre consumatori preferd sia cumpere produse de la o
companie care opereaza cu scop social.

In timp ce marketingul traditional pune accentul pe
produse si servicii, marketingul bazat pe scop este contextual.

Asa cum a facut Tesla cu discutiile despre trecerea de la
combustibilii fosili 1a masini electrice, mércile precum Cotopaxi
se aliniazd cu consumatorii lor, sprijinind probleme sociale
precum asistenta medicala si viata durabila. Cotopaxi utilizeaza
platforma lor pentru a vorbi despre Imbunatétirea bunastarii si
educatiei lucratorilor lor si a celor din lantul lor de aprovizionare.
Aceasta se aliniaza cu clientii lor ecologici, concentrandu-se pe
imbunatatirea lumii, nu doar vanzand mai multe produse.
Consumatorii sunt bucurosi sa citeascd de ce Cotopaxi foloseste
lana de lama facand eforturi pentru a salva fermierii din Peru.

Firmele precum Cotopaxi sunt capabile sd creeze
experiente autentice pe care le cautd consumatorii. Ca urmare, au
avut vanzari in valoare de 900.000 de dolari cu un singur model
de pulover Tn mai putin de 30 de zile, apoi au repetat acest succes
cuun rucsac cateva luni mai tarziu.

Analiza datelor

Dupa cum am spus in introducerea articolului, cantitatea
de informatii disponibile online se dubleazad anual. Dupad cum va
puteti imagina, existd o cerere tot mai mare de profesionisti care
se ocupd de toate aceste informatii si le transforma in

"inteligentd" pentru firmele pentru care lucreaza. Principala
functie a acestor profesionisti este de a identifica modele si noi
oportunitati de afaceri in industriile lor, pentru a genera si a
maximiza profitul firmei.

Existd programe disponibile care usureaza acest lucru,
cum ar fi QlikSense sau SPSS al celor de la IBM. Odata cu
cresterea numarului de utilizatori online si a cantitatii de
informatii produse, este de asteptat ca in 2018 sa existe o mare
cerere 1n randul acestor profesionisti sau a firmelor care se ocupa
cuacest tip de servicii.

Marketingul continutului

Materialele precum articolele, recenziile si tot felul de
informatii din domeniul in care activeaza o firmad sunt in
continuare cel mai bun mod pentru afaceri de a obtine o clasare
buna pe motoarele de cautare.

Fiecare afacere necesita o strategie privind productia de
continut, deoarece pe langd o mai buna pozitionare in
clasamentul motoarelor de cautare, acesta sporeste credibilitatea
firmei si numarul de vanzari, imbunatitind imaginea si
potentialul afacerii.

Migrarea la internetul mobil
Migrarea cétre internetul mobil nu mai este un lucru nou.
De ani de zile se vorbeste despre migratia completa catre mobil si
deja o mare parte a populatiei foloseste telefoanele mobile pentru
a efectua cautari online, in defavoarea desktop-ului.

Google a oferit, anul trecut, o declaratie care indica faptul
ca va lansa un nou model de indexare a site-urilor pe motorul sau
de cautare orientat spre dispozitive mobile. Aceast lucru face ca
prioritatea brandurilor sa fie un site web receptiv si adaptat pentru
telefonului mobil, pentru a nu risca sa fie penalizat de Google in
clasamentul sau.

Marketing one-to-one
Marketingul one-to-one este in mod constant considerat
ca fiind una dintre cele mai bune solutii pentru obtinerea
clientilor.

Cine nu 1si aminteste campania Coca-Cola care a inceput
in Noua Zeelandd in 2011, cunoscutd ca "Share a Coke"? A fost o
campanie {intitd spre noua generatie, in care fiecare sticla
continea un nume al unei persoane aleatorii. In acel moment a fost
un succes urias, fiind adus in Europa doar putin mai tarziu. Acesta
este doar un exemplu a ceea ce se poate face prin personalizarea
produselor/serviciilor oferite.

Unul dintre punctele cheie care trebuie luate in vedere
este ca In prezent consumatorii doresc produse unice si
personalizate in functie de gusturile si personalitatea lor, deci
solutia este de a oferi ceva diferentiat, atrdgand cu produse si

servicii adaptate cerintelor lor.
Surse Saleforce, Yourstory, B2B Marketing Zone
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< SFERA DRW >

TIE Services International SRL

S.C. TIE SERVICES INTERNATIONAL SRL Satu Mare este o firma cu traditie de 9 ani in domeniul
constructiilor de masini, respectiv de proiectarea si realizarea de constructii sudate si prelucrate mecanic,
instalatii electrice si hidraulice pentru masini de ridicat, incluzand trolii, macarale si sisteme de manipulare,
dar si de utilaje pentru producerea "energiei verzi”, respectiv a statoarelor de turbine pentru
microhidrocentrale, a diverselor forme de actionari de forta hidraulice si electrice.

Calitatea si fiabilitatea produselor fabricate sunt asigurate de un personal cu inalta calificare
profesionala, de un Sistem de Management al Calitatii ISO 9001, aplicat in cele mai detaliate aspecte, dar
si o grija deosebita fata de mediu inconjurator, garantata de implementarea in cursul anului 2011 a
Sistemului de Management al Mediului conform ISO 14001-2009 si al calitatii conform ISO 9001-2008.

Tot in domeniul calitatii, S.C. TIE SERVICES INTERNATIONAL SRL a fost si este preocupata de nivelul
de pregatire profesionala a tuturor sudorilor, acestia fiind certificati si anul acesta recertificati TUV, conform
ISO 3834-2.

Toate sudurile sunt verificate in conformitate cu prevederile standardului, iar la cerinte speciale ale
clientilor se asigura verificarea cu lichide penetrante, dar si US in proportie de 100 %.

Efectudm executie de trolii, aparate de ridicat, echipamente energetice, linii de asamblare si montaj,
sisteme electrohidraulice. Fabricare si prelucrare completa, inclusiv debitarea tablelor si profilelor utilizand
metodele de taiere oxigaz si plasma, asamblare, sudare, prelucrari mecanice utilizand masini CNC de
ultima generatie de capacitate mare, sablare si vopsire.

Pentru mai multe informatii accesati: www.tiesi.ro

Trans Pink International

Societatea TransPink S.R.L., a carui activitate principala este

transportul rutier de marfuri intre Romania si alte tari membre ale
Uniunii Europene, a fost infiintata in anul 1998 in regiunea de nord-
vest a Romaniei, in orasul Satu Mare, sub forma unei intreprinderi
100% privata. Tinand cont de nevoile de comert si transport de pe
vremuri, au pornit cu o flota de camioane de 7,5 t, respectiv 22,5 t,
potrivite pentru transport “normal”, obisnuit de marfa.

In 2002 au luat decizia de a modifica sistematic Tnaltimea la
remorci la 3m, obtindnd astfel camioane tip Mega (Maxi volum),
pentru a satisface dorintele si asteptarile clientilor si pentru a largi
sfera partenerilor de afaceri. Timpul trecut de atunci a dovedit ca au
luat o hotérare buna. Partenerii de afaceri vechi au luat bucuros la
cunostinta spatiul de incarcare marit, si in plus au reusit sa
construiasca relatii fructoase si cu alti clienti.

Viziune: “Privim drept inainte”

Pe langa cifre in crestere continua, au depasit cu succes criza
din 2008, si au reusit sa construiasca relatii si mai stréanse cu
partenerii lor. Pentru ca acest lucru sa nu se schimbe in viitor, intre
planurile lor se numara:

. Tnfiin’;area unui depozit logistic propriu;

- Infiintarea unui atelier mecanic si sediu operational propriu;

« Reinnoirea flotei de camioane si indreptarea catre vehicule mai
ecologice

incepand de la infiintarea sa, societatea TransPink ofera
servicii de transport marfa intern si international in si din Romania. La
inceput proprietarilor, pe urma echipajului profesional de mare
precizie si perseverentei lor in munca se datoreaza faptul ca spre
mulfumirea clientilor, compania lor, ani la rand si-a pastrat
flexibilitatea, eficacitatea muncii siincrederea.

Bineinteles schimbarile, studiul privind exigenta transportului de
marfa pe piata este urmarea esentiala unei functionari dinamice in
viata unei firme in curs de dezvoltare. Se straduiesc sa evalueze
cerintele clientilor si sa le ofere servicii personalizate, adica modul de
transport, tipul de masini si costul corespunzator.

Terenul principal a activitatii lor este Uniunea Europeana si
Republica Moldova.

Principalele destinatii:

Germania

Statele Benelux

Suedia

Austria

Italia

Spania

Desigur sunt prezenti si in alte tari.

Mai multe detalii puteti citiaccesand: www.transpink.ro

Trans

THE SPIRIT OF TRANSPORT
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ALMOST, MAINE

Teatrul de Nord Satu Mare de John Cariani

28 1an 2018 19:00

Traducerea: Nicolae
Weiss
Regia artistica: Daniel
Vulcu
Scenografia: Cristian
Gatina

Distributia:

Pierre - Ciprian Vultur
Christine - Raluca Mara
Archambaud, Meneaux -
Sergiu Tabacaru
Frang¢ois - Romul
Morutan

Leblanc - Vlad Muresan
Marlene - Alina Negrau
Cheval - Stelian Rosian

Regia tehnici: Dorel
Turcencu

Sufleur: Yvette Princz
Sunet: Vlad Giurge
Luminini: loan Iluta,
Ciprian Fogas

Durata spectacolului: 2
ore, 10 min. (cu pauza)
Data premierei: 10
decembrie 2016

Trailerul spectacolului:
https://www.youtube.co
m/watch?v=uMecodJLPc
0&t=81s

Senzatia pe care
ne-o da aceasta piesa este
de aici si acum. Nu ne
prezintd o lume fantastica
ci una cat se poate de
palpabilda, cu personaje
cat se poate de plauzibile.
Cascada de rasturndri de
situatie se Intampla in
timp real, pe parcursul a
doud ore. Ce nu vom gési
in relatia dintre
personajele din aceastd
poveste este agresiunea.
Gasim minciuna,
meschinérie, vanitate.
Dar sunt atat de cotidiene
incat aproape ar putea
trece cu vederea dacd nu
ar fi contrapunctate de

SECTIA ROMANA

CINA CU PROSTI
de Francis Veber

- spectacol in afara abonamentelor

candoarea, naivitatea,
generozitatea unui
aparent neadaptat ale
carui atribute sunt
confundate cu prostia.

Evenimentele
care se succed 1n avalansa
au efecte revelatoare
asupra personajelor iar
publicul asistd la o
comedie cinstitd unde
buna dispozitie e
molipsitoare iar rasul plin
si sdndtos e greu de
stdpanit.

Francis Veber, un
clasic al comediei
franceze contemporane,
este cunoscut mai ales
datorita activitatii sale ca
regizor de film. ,,Tais toi”
(Ciocu mic) cu Gérard
Depardieu si Jean Reno,
sau ,,Le placard”
(Dulapul), cu Daniel
Auteuil si Gérard
Depardieu, sunt doua
dintre filmele sale cele
mai cunoscute. Veber este
unul din cei patru
scenaristi care au
ecranizat piesa ,,Colivia
nebunelor" (1978) sau a
celor doua versiuni ale
aceleiasi povesti: ,,Le
Grand Blond avec une
chaussure noire” (Marele
blond), (1972) cu Pierre
Richard si,,The Man with
One Red Shoe” (Omul cu
un pantof rosu), (1985) cu
Tom Hanks.

Filmul ,,Dineu cu
prosti" (1998), scris si
regizat de Veber, realizat
dupa comedia cu acelasi
nume scrisa de el in 1993,
a fost un mare succes
international si a primit
trei premii Cesar. in 2010,
aaparut si o noud adaptare
americana pentru marele
ecran: ,,Dinner for

Regia artistica: Theo Marton
Scenografia: Bogdan Spataru
Traducerea: Cristi Juncu

Muzica: Sebastian Tatar, Laura
Mihalache

Distributia:

Lendall - Ciprian Vultur
East - Stelian Rosian
Jimmy - Catalin Mares
Dave - Andrei Stan

Steve - Vlad Muresan
Rhonda - Ioana Cheregi
Glory - Raluca Mara
Ginette - Crina Andriuca
Marvalyn - Roxana Fanata
O chelneritda indrazneata -
Alexandra Odoroaga
Sandrine - Anca Dogaru
Gayle - Alina Negrau

Pete - Mihai Nitu

Hope - Adriana Vaida
Barbatul - Cristian Dan

Regia tenhnica: Enikd Botos
Sufleur: Yvette Princz

Sunet: Vlad Giurge

Lumini: Robert Békési, loan [luta

Data premierei:
10 decembrie 2017
Durata: 2 h (fara pauzi)

E greu de gasit Almost, oraselul.
Nu apare pe harta, dar stim sigur cd e
in statul Maine. Ce mai stim sigur e
cd acum e ora noud si cd urmeaza o
seard obignuitd in Almost. Oamenii
de aici sunt obisnuiti si au ocupatii
obisnuite: unii cultivd cartofi, altii
lucreaza in padure, sau repara tot
felul de lucruri, dar cu sigurantd nu
prind homari, oceanul e departe.
Oamenii de aici vorbesc normal,
fara accent, sunt directi, isteti,
onesti. Dar iatd ca deja a trecut de
ora noud, aerul rece de iarna e
electrizat, iar ei sunt cupringi de o
neliniste. Ceva din ei pare ca s-a
trezit si incepe sa trdiascd prin ei.
Fara resentimente, invidii sau laude,
fara melancolii sau ganduri negre.
Ceva care se bucurd de adevar,
acopera tot, crede tot, sperd pana la
capat. E acel cevace... era cat pe ce
sd cad 1n capcana de a explica
inexplicabilul.

Si totusi, ce este? Nu are cod de
bare, nu poti sd o cumperi sau sd o
vinzi. Nu e un element din tabloul
lui Mendeleev si nu apare nici
printre particulele elementare din
acceleratoare. Nu are masa specifica
si nici culoare sau miros. Nu are

vectori de directie, legi sau norme
metodologice de aplicare. Nu e un
loc, nici macar unul indepartat.
Theo Marton

John Cariani

Original din Brockton,
Massachusetts, a crescut in Presque
Isle, Maine. Locuieste in New
York.

Este cunoscut si la noi, ca
actor de film si televiziune, dar mai
ales ca dramaturg.

Ca actor, a aparut pe
Broadway, la teatre regionale din
tara si in mai multe filme si emisiuni
de televiziune. Primul succes l-a
avut in piesa de pe Broadway "It's
My Party”, cu Joyce Van Patten si
castigatorul premiului Oscar, F.
Murray Abraham.

In 2004 a debutat pe

Broadway ca Motel in adaptarea
filmului ”’Scripcarul pe acoperis” cu
Alfred Molina, rol care i-a adus un
premiu acordat de The Outer Critics
Circle si o nominalizare la premiul
Tony.
A jucat in cunoscutul serial NBC,
Law & Order (1990). A avut, de
asemenea, roluri episodice
(profesorul Otto Bahnoff) in ultimul
sezon al serialului CBS "Numb3rs"
(2005) si in The Onion News
Network (2011) la IFC (reporterul
Michael Falk).

Ca dramaturg, a avut mare
succes cu prima sa piesa ”Almost,
Maine”, ce a avut premiera la
Portland Stage Company in 2004,
apoi a fost jucatd pe Broadway in
2006. ”Almost, Maine” a fost
montata in peste 3000 de companii
de teatru din Statele Unite si de peste
doudazeci de companii
internationale, a fost tradusd in
doudzeci de limbi, devenind una
dintre cele mai frecvent jucate piese
din ultimul deceniu. A doua piesa
scrisd de Cariani, “cul-de-sac”, a
fost produsa de Transport Group in
2006 si este in continuare jucatd; a
treia piesa “Last Gas”, premiata la
Portland Stage Company in 2010, a
fost produsda de Geva Theatre
Center in 2014. Ultima sa piesa,
”Love/Sick”, premiata la Portland
Stage Company 1n primévara anului
2013 si de Hartford TheaterWorks
in 2014, are premira pe Broadway in
iarnaanului 2015.
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Studiu: Utilizarea continutului video in marketingul
cu influenceri va atinge un nivel record in 2018

Un nou raport de la Influicity prezice ca utilizarea
continutului video in marketingul cu influenceri va atinge un
nivel record in 2018.

De asemenea, videoclipurile vor ajunge sa reprezinte 80%
din traficul global pana in 2020, precizeaza raportul.

Termenul de "influencers marketers" este folosit pentru a
descrie persoanele care influenteaza o audienta relativ micd, de
aproximativ 10.000-100.000 de urmaritori pe social media. Ei pot fi
oricine, de la oameni obisnuiti, cu o audientd mai mare decat cea
medie, pana la liderii de opinie dintr-o nisd care nu au o audienta
extraordinara dar care influenteaza si creaza tendinte.

Cei care se ocupa de marketing vor trebui sa utilizeze o
varietate de instrumente, inclusiv software-uri pentru masurarea
aproximat in prezent, scrie publicatia dedicatd micilor afaceri
Small Business Trends.

Eficienta
Specialistii in marketing spun cé influencerii pot obtine
venit din propriile lor linii de produse.

Raportul anual Influencer Marketing Forecast Report a
constatat cd 86% dintre marketeri au implementat anul trecut o
campanie cu influenceri. Aproape toti (92%) au descoperit ca
metoda este eficace, iar continutul video prezintd cea mai buna
rentabilitate a investitiei.

EDITOR:

Tendinte

Exista un total de noud tendinte care vor influenta acest tip
de marketing in 2018, se aratd in raport. Una dintre acestea este
posibilitatea consumatorilor de a cumpara produse direct de pe
contul influentatorilor, in conformitate cu un trend Inceput de The
Pinterest Shop. Potricit Influicity, banii realizati prin intermediul
retelelor sociale vor conduce la noi caracteristici de continut
comercial innoul an.

Buget

Bugetele pentru influencer markenting din acest an vor
creste, din moment ce 39% dintre marketeri vor creste cheltuielile.
Raportul arata ca doar peste jumatate (52%) dintre marketeri vor
folosi diferite mai multe tipuri de influenceri 2018, mai degraba
decatdoar unul.

Ceesteinfluencer marketing?

Pe scurt, influencer marketing este pur si simplu obtinerea
de oameni influenti pentru a vd reprezenta afacerea. Aceastd
metoda este adesea mai benefica decat marketingul online pe cont
propriu, deoarece acesti influentatori au deja o audientd bine
formatd. Si dacd audienta lor este interesatd de industria in care
activezi, directionezi in mod automat persoanele care sunt mult mai
probabil sa fie interesate de ceea ce le oferi spre afacerea ta, scrie
Forbes.

Desi influencer marketing este o tendintd mai noud, este una
destul de eficienta. Exista cateva modalitati prin care puteti sa va
asociati cu un influencer local pentru a va stimula brandul, inclusiv:
-Scrierea unei postari pe blog pentru clienti pe site-ul lor, cu un link
spre site-ul afacerii
‘Interviu cu un influencer publicat pe site-ul afacerii
‘Solicitarea unui influencer pentru a va revizui produsul intr-o
postare pe blog sau intr-un videoclip
‘Solicitarea unui influencer pentru a vd prezenta ofertele intr-un
tutorial

Inainte de a putea face aceste cereri, totusi, trebuie sa va
conectati cu influencerul. Aceasta este, probabil, cea mai dificila
parte a Intregului proces. Dar este posibil.

Surse: Raport Influicity, Small Business Trends, Forbes

In atentia membrilor Asociatiei Economice Germano-Romana
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